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D ¢Como generar impacto?

Fuente

Crunchbase
Contxto

Startups

LAVCA

Partners

Social Media

Press

Contenido Original

Formato

Podcast
Reportes
Infografias
Webinars

Distribucion

Prop
tech
Conversion
Trends
Intereses

Leads Calificados
Brand Awareness



D ¢Como activamos conversaciones?

Insight y Noticias Webinars Entrenamiento Reportes

Latam Proptech Hub
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Hub Proptech

Where Latam Proptech makers get connected.
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D Desarrollo de nuestras campanas

@ Andrés Leal - You
& ¢ trict w | F h Se Entreg
() Edited - ®

% [Proptech] La fortuna de mentorear y acelerar mas de 50 startups en
nuestro Campus Proptech nos ha dado el conocimiento de lo que ocurre
actualmente en el ecosistema #Proptech, #Contech y #RealEstat ..see more
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738,893

Impressions
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Top engagement demographics @

Job titles ~

Founder - 10.6%

I

\WJN\/\ My

Co-Founder - 4.7%

Board Member - 3.6

Chief Executive Officer - 2.1%

Entrepreneur - 2.0%
——————
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Top engagement demographics @

Industries v |

Real Estate - 16.6%

Construction - 12.4%

IT Services and IT Consulting - 8.0%

Financial Services - 5.7%

Software Development - 5.3%

Comunidad
de nicho

fidelizada




@ [ Ecosistema Proptech

hub
Prop
tech

Tecnologia de la Informacion - Universidad
Javeriana

CTO - Home Capital

CEO - cadena APP

Fundador - Technical Product Manager Latin
America & Caribbean

Administradora - Universidad de Los Andes,
MSc Mercadeo - CESA

+12 anos de experiencia liderando areas de
mercado en constructoras de 1re nivel

Experta en Estrategia Digital y Inbound
Marketing

Administrador Universidad de los Andes

Fundador y CEO WeAreDataLab Agencia Digital
enfocada en DATA

Conferencista e influenciador Fintech

Co Fundador y CTO + Tendero Fintech

Co Fundador Boostart



D Nuestro objetivo

Hub Proptech es un servicio premium de inteligencia de mercado
vinculado a una comunidad profesional que ayuda a la industria
inmobiliaria y financiera a descubrir, investigar y comparar el

movimiento Proptech en toda América Latina.




D Método
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Gracias a nuestra metodologia podemos

identificar 4 ejes estratégicos en las que estén

presentes y con ello, generar una campana

atrayente y de valor para todo el ecosistema
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Ecosistema

Proptech
\

-
Crecimiento
Proptech

.

-
Hablemos
de Proptech

.

)
Posicionar

tu marca
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qué esta pasando

Ecosistema
Proptech
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Ecosistema Proptech
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D Ecosistema Proptech

Newsletter

con las noticias mas
leidas dentro del HUB

(¢) hubProptech

#44 - Noticias mas leidas en el primer tercio del

2022

PATROCINIO

&> #Residential

inmuebles

co mx - Habi cierra el afio con broche de oro: ha invertido USD 3.5
millones en innovacién en Latam. Los recursos han sido destinados a
innovacién y desarrollo, con el objetivo de seguir facilitando el acceso de

los clientes al sector inmobiliario.
#InclusiéonDigital

co Rodrigo Sanchez Presidente de LaHaus, Andrés Leal CEO District y Luis
Centurion Presidente de RV Inmobiliaria se unieron para discutir la

importancia de la inclusién digital en el sector inmobiliario.

@ La nueva economia del aprendizaje: Es hora de construir en la

educacién.




@ [ Ecosistema Proptech

Lideres
Proptech

Para este pilar queremos visibilizar
el trabajo de los lideres de su
empresa quienes trabajan por la
innovacion y quieren construir con la
comunidad.

MUjeres ptech

Aqui abordaremos entrevistas a esas
personas que no solo tienen cargos
importantes, sino que con su talento,
ven las nuevas oportunidades que

existen en el ecosistema.
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Visibilidad
a casos de éxito

Crecimiento
Proptech



D Crecimiento Proptech

Impacto de

FINTECH en
PROPTECH

MEOELLIN +« MIENRCOLES V' DE MARZO

Entrevistas Capsulas

Mencionar de manera

SObre CémO prOmueven breve como las alianzas

entre Proptechs
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D Crecimiento Proptech

Otorgar reconocimiento a una
start up por su innovacion

Premlos s :\ - % 29 Otorgamos este premio por

diferentes elementos
innovadores agregados como

pone a disposicion de sus
usuarios

Pro tech r— W 7> factores diferenciales para los
o clientes qu NN

Parte de crecer es reconocer el
progreso y las buenas acciones
de aquellos que estan
evolucionado el ecosistema.
Mantente conectado para ver mas

premios

Prop
tech




onocer
la evolucion

Hablemos
de Proptech




O Hablemos de Proptech hub

—]
v
1 7]
m
T
]
"
m
m
a

Webinnar

El futuro de la comprade
vivienda en laregion

Abril 00 - 00AM COL - OOAM MEX - OOAM ARG

El ecosistema esta lleno de tematicas
interesantes, las cuales pueden ser
planteadas conjuntamente en eventos

virtuales y/o fisicos, durante la alianza.

Lorem ipsum Lorem ipsum Lorem ipsum Lorem ipsum Lorem ipsum




@ [ Hablemos de Proptech ]

Eventos Fisicos
Networking

18




D Hablemos de Proptech

Reunidn
para hablar sobre
Proptech
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Exposicion en nuestro portal

+1500

Usuarios Registrados
en Lista de Espera

O

Posicionar la marca

iBienvenido al

mas activo
de Ameérica Latina!

Urmle & noeslr e comundeed y Oomesn2a 4 $oiorar log

Exprona b phalaf o

9 LATAM PROPTECH & NEQWUI

iNequi te agiliza todo!



D Posicionar la Marca hub

Promocion de tus productos dentro
de la comunidad

Exposicion de tu marca dentro del
ecosistema Proptech

Divulgacion de las necesidades
puntuales




D Parrilla de Contenido Mensual .-

Prop
tech
Post enRedes | Videos en
Actividad Descripcion Socialesy Redes Eventos |Newsletter
paginaweb | Sociales
Mapeo Identificar las Proptech Latam y darlas a conocer en el ecosistema 1
Ecosistema Entrevista Lid c P 1
Proptech ntrevista Lideres onversacién con una persona
Mujeres Proptech Post en redes reconociendo trabajo de las mujeres 1
Crecimiento Como crece una startup 1
Crecimiento Deostacad R ient art y
Proptech estacados econocimiento a una startup
Capsula Video corto de una startup que se conecta 1
Webinar Evento virtual tema de interés 1
Hablemos sobre Eventos fisi Networki vitacion
Proptech ventos fisicos etworking
Reunién Hablar sonre |la evolucién de Proptech
Publicidad Post sobre los productos y necesidades 4
Posiscionar tu Slack Acceso slack y publicaciones 2
marca Newsletter Envio de noticias semanal / Logo 2
Pagina web Publicidad en la web / Logo 1
BONO MasterClass 10 % de descuento
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Patrocinio
Digital

Nuestros honorarios por servicios relacionados son de

Opcién 1 $2.000.000 por mes.
Opcion 2 $800.000 por mes

No incluye gastos no mencionados con la ejecucién de cada
una de las iniciativas. Asimismo, si la empresa requiere una
gestion constante a lo largo de un proyecto especial o fases
posteriores, estimaremos de comun acuerdo los honorarios
por el éxito del caso. Pago mes vencido

Validez de la propuesta: 30 dias




D Citas VIP

Los vendedores utilizan el
80% de su tiempo en buscar
huevas oportunidades y solo

un 20% en cerrar ventas

www.sitioweb.com

EL 807% de las oportunidades de
ventas requieren llamadas de
seguimiento. El 44% de los
vendedores renuncia después
del 1 seguimiento

Mas del 80% de los leads
B2B que se obtienen de

redes sociales provienen
de LinkedIn”

Prop
tech




. COMPANIA: Fintech americana, ofreciendo una solucién de
Citas VIP

tarjetas de crédito enfocado al mercado de startups en Prop
Colombia. tech
OBJETIVO

e Compaiias con levantamientos de +>200,000 USD

C a s o d e eX i t O ° Conseg~u’ir citas con los gerentes o los CFOs de estas
compaifiias
% JEEVES

e Generar signups efectivos en una cita de media hora

RESULTADOS

e 71 Citas en los primeros tres meses.

e 60 signups

e Se vincul6 +80% del mercado objetivo en menos de 6 meses
de citas.

18 citas 29 citas
ler mes 2nd mes

24 citas
3rd mes

130

Oportunidades



Capitalizar el tiempo
de los vendedores

Paquete de 10 citas mensuales
$ 4.5 Millones

Minimos por 3 meses



Visibilidad
Perfilamiento asertivo
Base de datos actualizada

Credibilidad con los clientes
desconocidos

La tasa de respuesta hasta 5 veces
mas comparado con email marketing

28



e Capacitaciones

para conocer y aprender sobre las tendencias Proptech y la
evolucion de implementacién y desarrollo de tecnologia en el

sector de Real Estate

Ol. Empresarial

Dedicado a grupos de empresas de hasta 15 personas

Se realiza de acuerdo al cronograma fijado por la empresa

$ 6 Millones por grupo

02 Individual

Para todas las personas interesadas en temas de innovacion
Fecha definida por HUB PROPTECH

$ 1,2 Millones por persona




hubproptech.com

(=) hubProptech

julianaperez@hubproptech.com

+57 317 569 3811
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