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Crunchbase
Contxto
Startups
LAVCA
Partners 
Social Media
Press
Contenido Original

Fuente

¿Cómo generar impacto?

Formato Distribución Conversión
Podcast
Reportes
Infografías
Webinars

Trends
Intereses
Leads Calificados
Brand Awareness
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¿Cómo activamos conversaciones?

Insight y Noticias Webinars Entrenamiento Reportes 

Innovación Ecosistema  Regulación Categorías InnovaciónInversión Regulación 
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Comunidad

+8000 miembros  
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Desarrollo de nuestras campañas

Comunidad 
de nicho 
fidelizada 

32% Tasa de 
apertura 
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Tecnología de la Información - Universidad 
Javeriana 

CTO - Home Capital 
CEO - cadena APP 
Fundador - Technical Product Manager Latin 
America & Caribbean

Administradora - Universidad de Los Andes , 
MSc Mercadeo - CESA

+12 años de experiencia liderando áreas  de 
mercado en constructoras de 1re nivel

Experta en Estrategia Digital y  Inbound 
Marketing

Ecosistema Proptech

Administrador  Universidad de los Andes

Fundador y CEO WeAreDataLab  Agencia Digital 
enfocada en DATA
Conferencista e influenciador  Fintech
Co Fundador y CTO + Tendero Fintech
Co Fundador Boostart 
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Nuestro objetivo 

¿Cómo podemos 
generar más 
impacto? 

Hub Proptech es un servicio premium de inteligencia de  mercado 

vinculado a una comunidad profesional que ayuda a la industria 

inmobiliaria y financiera a descubrir, investigar y comparar el 

movimiento Proptech en toda América Latina.



8

Este es un título

Este es un título

Este es un título

Método

Ecosistema
 

Conocer, 
conectar & 
crear el futuro

Gracias a nuestra metodología podemos

identificar 4 ejes estratégicos en las que estén 

presentes y con ello, generar una campaña 

atrayente y de valor para todo el ecosistema
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Crecimiento 

Proptech 

Proptech 

Este es un título

Hablemos 
de Proptech 

Posicionar 
tu marca 
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Ecosistema 

Conocer 
qué está pasando 

9

Proptech
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Mapeo 

10

Ecosistema Proptech

www.sitioweb.com

Proptech
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Ecosistema Proptech

Newsletter 
con las noticias más 
leídas dentro del HUB

PATROCINIO
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Líderes 
Proptech

Para este pilar queremos visibilizar 
el trabajo de los líderes de su 
empresa quienes trabajan por la 
innovación y quieren construir con la  
comunidad. Aquí abordaremos entrevistas a esas 

personas que no solo tienen cargos 

importantes, sino que con su talento, 

ven las nuevas oportunidades que 

existen en el  ecosistema. 

Ecosistema Proptech

Mujeres Proptech
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Crecimiento 

Visibilidad 
a casos de éxito 

13

Proptech
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Crecimiento Proptech

Mencionar de  manera 
breve como las alianzas 
entre Proptechs 
constructoras,  
inmobiliarias y entidades 
financieras conectan, 
crecen y  ofrecen 
productos a
la vanguardia

Entrevistas 
sobre cómo promueven 
el crecimiento a través 
de la innovación 

Cápsulas   
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▪ Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur 
adipiscing elit, sed do eiusmod tempor 
incididunt ut labore et dolore magna aliqua. 

▪ Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur 
adipiscing elit, sed do eiusmod tempor 
incididunt ut labore et dolore magna aliqua. 

▪ Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur 
adipiscing elit, sed do eiusmod tempor 
incididunt ut labore et dolore magna aliqua. 

Otorgar reconocimiento a una 
start up por su innovación

Crecimiento Proptech

Premio 
Proptech Entrevistas 

Premios
Proptech

2023

Logo 
Logo  

Post 



16

Hablemos 

Conocer  
la evolución  

16

de Proptech
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Hablemos de Proptech 

El ecosistema está lleno de temáticas 

interesantes, las cuales pueden ser 

planteadas conjuntamente en eventos 

virtuales y/o físicos, durante la alianza.

 

WEBINARS
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Eventos Físicos  
Networking

Hablemos de Proptech
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Hablemos de Proptech 

Reunión  
para hablar sobre 
Proptech 

19
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Posicionar

Visibilidad    
dentro del ecosistema 

20

tu marca
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Posicionar la marca

Exposición en nuestro portal 

 

Página web
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▪ Promoción de tus productos dentro 
de la comunidad

▪ Exposición de tu marca dentro del 
ecosistema Proptech 

▪ Divulgación de las necesidades 
puntuales 

Marketing  
en nuestro HUB
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Posicionar la Marca
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Parrilla de  Contenido Mensual  .- 
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Inversión

Patrocinio 
Digital

Nuestros honorarios por servicios relacionados son de
 
Opción 1 $2.000.000 por mes.
Opción 2 $800.000 por mes 

No incluye gastos no mencionados con la ejecución de cada  
una de las iniciativas. Asimismo, si la empresa requiere una  
gestión constante a lo largo de un proyecto especial o fases  
posteriores, estimaremos de común acuerdo los honorarios  
por el éxito del caso. Pago mes vencido
Validez de la propuesta: 30 días

24
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   Los vendedores utilizan el 
80% de su tiempo en buscar 
nuevas oportunidades y solo 

un  20% en cerrar ventas

 El 80% de las oportunidades de 
ventas requieren llamadas de 

seguimiento. El 44% de los 
vendedores renuncia después 

del 1 seguimiento

Más del 80% de los leads 
B2B que se obtienen de 

redes sociales provienen 
de LinkedIn” 

Citas VIP

www.sitioweb.com
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Oportunidades 

Caso de exito 

Citas VIP

18 citas
1er mes

29 citas
2nd  mes

24 citas
3rd  mes

COMPAÑÍA: Fintech americana, ofreciendo una solución de 
tarjetas de crédito enfocado al mercado de startups en 
Colombia.

OBJETIVO
● Compañías con levantamientos de  +>200,000 USD
● Conseguir citas con los gerentes o los CFOs de estas 

compañías
● Generar signups efectivos en una cita de media hora

RESULTADOS
● 71 Citas en los primeros tres meses.
● 60 signups
● Se vinculó +80% del mercado objetivo en menos de 6 meses 

de citas.
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Capitalizar el tiempo 
de los vendedores 

Paquete de 10 citas mensuales 
$ 4.5 Millones 
Mínimos por 3 meses 
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CItas VIP
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Linkedin 
  

28

Campaña Linkedin 

● Visibilidad 
● Perfilamiento asertivo
● Base de datos actualizada
● Credibilidad con los clientes 

desconocidos
● La tasa de respuesta hasta 5 veces 

más comparado con email marketing

Automatizado
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Capacitaciones 

MasterClass

29

para conocer y aprender sobre las tendencias Proptech y la 

evolución de implementación y desarrollo de tecnología en el 

sector de Real Estate

Para todas las personas interesadas en temas de innovación 

Fecha definida por HUB PROPTECH

$ 1,2 Millones por persona 

Individual 02.

Dedicado a grupos de empresas de hasta 15 personas 

Se realiza de acuerdo al cronograma fijado por la empresa

$ 6 Millones por grupo 

Empresarial 01.
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hubproptech.com julianaperez@hubproptech.com +57 317 569 3811

mailto:user@mail.me

